
 

   
 دور غرفة تجارة بغداد في تعزيز النجاح الاقتصادي لمعرض بغداد الدولي

  دراسة تحليلية للتأثيرات التجارية والتنموية 
 

من أهم الجهات التي تسهم في نجاح معرض بغداد الدولي، نظرًا لدورها غرفة تجارة بغداد تعد 
المحوري في تنظيم النشاطات التجارية وتطوير بيئة الأعمال في العاصمة. يمكن تسليط الضوء 

 على دور الغرفة في إنجاح المعرض من خلال النقاط التالية:
 

 التنظيم والتنسيق
 المحليين• تنظيم مشاركة التجار 

تعمل غرفة تجارة بغداد على حث الشركات والتجار المحليين للمشاركة الفاعلة في المعرض، سواء 
 من خلال العروض أو توقيع العقود.

 • التنسيق مع الجهات الدولية
تساهم الغرفة في دعوة الشركات الأجنبية وتشجيعها على الحضور والمشاركة، من خلال شراكاتها 

 التجارة العالمية.مع غرف 
 

 الدعم اللوجستي
 • توفير المعلومات التجارية

تقدم الغرفة للتجار معلومات حول كيفية المشاركة، الرسوم، والمساحات المتاحة، مما يسهل 
 انخراطهم في الفعاليات.
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 • دعم التحضيرات
وسطة التي تحتاج تسهم الغرفة في توفير خدمات استشارية وتوجيهية للشركات الصغيرة والمت    

 إلى المساعدة في التحضير للمشاركة في المعرض.
 

 تعزيز العلاقات التجارية
 • تنظيم اللقاءات الثنائية

( بين التجار المحليين والمشاركين الدوليين، مما B2Bتعمل الغرفة على تنظيم لقاءات عمل )
 يساهم في تعزيز التعاون التجاري.

 الدولية• تعزيز الشراكات 
بفضل شبكة علاقاتها، تساعد الغرفة في توقيع مذكرات تفاهم وشراكات طويلة الأجل مع كيانات 

 تجارية خارجية.
 

 الترويج للمعرض
 • الدعاية والإعلان

تسهم الغرفة في الترويج للمعرض محليًا ودوليًا عبر قنواتها الإعلامية، مما يزيد من إقبال الزوار  
 والمشاركين.

 المشاركات النوعية • تشجيع
تركز الغرفة على استقطاب شركات ذات قيمة مضافة عالية، ما يرفع من مستوى المعرض وتأثيره 

 الاقتصادي.
 

 دعم الاقتصاد المحلي
 • تحفيز النشاط التجاري 

من خلال المعرض، تُبرز الغرفة دور بغداد كمركز اقتصادي وتجاري، ما يعزز مكانة التاجر البغدادي 
 رصًا جديدة للنمو.ويخلق ف

 
 



 

 • تمكين الشركات الصغيرة والمتوسطة
 تسهم الغرفة في توفير منصات للشركات المحلية الناشئة للتعريف بمنتجاتها وبناء علاقات جديدة.

 

 تقديم التدريب والمشورة
 • تأهيل المشاركين

المستثمرين، وأفضل توفر الغرفة ورش عمل وندوات حول كيفية الترويج للمنتجات، التفاوض مع 
 الطرق لعقد الصفقات خلال فترة المعرض.

 • استراتيجيات ما بعد المعرض
تقدم الغرفة استشارات حول كيفية استثمار العلاقات التي تم بناؤها في المعرض لتحقيق أرباح 

 مستدامة.
 

 توصيات لتعزيز دور الغرفة في المستقبل
 لدعم الفوري للتجار والمشاركين.إنشاء مكاتب خاصة داخل المعرض لتقديم ا .1
 توفير منصات إلكترونية متخصصة للتنسيق بين التجار المحليين والدوليين قبل وأثناء المعرض..  2
تنظيم فعاليات موازية مثل الندوات الاقتصادية والجلسات الحوارية حول التحديات التجارية . 3

 وفرص السوق العراقي.
 

 خلاصة
 

تلعب دورًا حاسمًا في إنجاح معرض بغداد الدولي، من خلال تنظيم المشاركة، غرفة تجارة بغداد 
تعزيز العلاقات التجارية، وتوفير الدعم اللوجستي والمعلوماتي. إذا استمرت الغرفة في تطوير 
خدماتها ووسائل دعمها، فإنها ستسهم بشكل أكبر في تحويل المعرض إلى فعالية ذات تأثير 

 دام على بغداد والعراق ككل.اقتصادي وتجاري مست
 

 مع فائق الشكر والتقدير
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